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Erfolgreiches Wachstum entsteht durch starke Partnerschaften und verlässliche Lösungen. 

Deshalb suchen wir Menschen, die Chancen erkennen, Kunden langfristig begleiten und Themen verbind-
lich voranbringen.

Wir sind die Agorando Technologies GmbH, ein 360-Grad-Anbieter im Bereich Fulfillment Plus Service. 
Neben Logistikdienstleistungen erbringt die Unternehmensgruppe Services in den Bereichen Customer 
Care, Buchhaltung und Marktplatzanbindung.

         DEIN TÄTIGKEITSFELD

• Du übernimmst Verantwortung für die Entwicklung unserer Neu- und Bestandskunden.
• Du erkennst Wachstumspotenziale und entwickelst gemeinsam mit Deinen Kunden individuelle Lösungen.
• Du führst regelmäßige Kundengespräche, erkennst Risiken frühzeitig und hältst offene Themen verbindlich nach.
• Du baust langfristige, vertrauensvolle Kundenbeziehungen auf und entwickelst diese kontinuierlich weiter.
• Du koordinierst die Zusammenarbeit zwischen Kunden und unseren internen Fachbereichen und sorgst für eine           
erfolgreiche Umsetzung gemeinsamer Projekte.
• Du nutzt HubSpot konsequent, um Kundenkontakte, Potenziale, offene Punkte und nächste Schritte transparent zu       
dokumentieren.
• Du gewinnst gezielt Neukunden, repräsentierst unser Unternehmen bei Kunden, auf Messen und Veranstaltungen und       
bringst neue Impulse aus Markt und Netzwerk ein.

         DEIN PROFIL

• Du hast Erfahrung im Sales Management, Key Account Management oder in einer vergleichbaren kundenorientierten 
Funktion.
• Du verstehst es, Kunden strategisch weiterzuentwickeln und langfristige Partnerschaften aufzubauen.
• Du denkst unternehmerisch, erkennst Chancen und handelst lösungsorientiert.
• Du kommunizierst souverän auf allen Ebenen und überzeugst durch Deine Persönlichkeit.
• Du arbeitest eigenverantwortlich, strukturiert und mit einem hohen Maß an Kundenorientierung.
• Du verfügst über sehr gute Deutsch- und gute Englischkenntnisse.
• Digitale Tools, CRM-Systeme und der Einsatz von KI sind für Dich keine Hürde, sondern Teil moderner Vertriebsarbeit. 
Erfahrung mit HubSpot ist ein Plus.
• Eine kaufmännische Ausbildung oder ein Studium sind willkommen - entscheidend sind für uns Deine Persönlichkeit und 
Deine Motivation.

Was uns wichtiger ist als ein perfekter Lebenslauf

Für uns beginnt Sales mit dem Verständnis für unsere Kunden. Wir suchen Menschen, die
zuhören, Potenziale erkennen, Verantwortung übernehmen und Beziehungen aufbauen, die
langfristig erfolgreich sind.

Wenn Du gerne Neues lernst, verbindlich nachhältst und Freude daran hast, gemeinsam mit
Kunden und unserem Unternehmen zu wachsen, dann passt Du wahrscheinlich besser zu
uns als jeder perfekte Lebenslauf.
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         WAS DU VON UNS ERWARTEN KANNST

• Ein Unternehmen, das wächst und Menschen sucht, die diesen Weg mitgestalten wollen.
• Kurze Entscheidungswege statt endloser Abstimmungsschleifen.
• Verantwortung statt Mikromanagement.
• Raum für eigene Ideen und persönliche Weiterentwicklung.
• Ein Team, das gemeinsam anpackt und Erfolge feiert.
• Moderne Arbeitsmittel, HubSpot als CRM-System und die Möglichkeit, KI aktiv in Vertrieb und Kundenbetreuung mitzuge      
stalten.
• Mitarbeiterbenefits wie Mitarbeiterrabatte, betriebliche Krankenzusatzversicherung
• Zuschuss zur betrieblichen Altersvorsorge, kostenlose Parkplätze, Team Events und Teilnahmen an Sportveranstaltungen.

         HABEN WIR DEIN INTERESSE GEWECKT?

Dann freuen wir uns auf Deine Bewerbung (inkl. Angabe des Startdatums und der Gehaltsvorstellung)  an                          
personal@agorando.com

Bei Fragen kannst Du uns auch telefonisch unter 034206 / 65 132 erreichen.

*Die Ausschreibung richtet sich an alle Menschen unabhängig von Geschlecht, Alter, Herkunft, Religion, Behinderung oder 
sexueller Identität.
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